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Buts&Projet personnels
Merci de remplir sérieusement ce document et le retourner par mail, dûment rempli, auprès de votre sponsor et upline
Ce document servira de base à l’établissement de votre plan d’action personnel

Message de bienvenue de la part Florent Lopez 
Et toute l’Equipe Well-Street
Vous entrez dans le monde des partenaires Well-street, ce projet est à votre disposition pour mieux cerner vos besoins & attentes et trouver ensemble les solutions adaptées à votre cas.

Merci de remplir tous les champs qui vous paraissent opportuns et qui permettront avec votre sponsor de réaliser, après formation de base, votre plan d’action personnalisé.
Nom & Prénom :
Adresse :
Numéro du Contrat ID :

Date du contrat : 
Email : 
Tel fixe : 
Tel mobile : 
Pseudo Skype :
Pseudo Windows Live Messenger 
Date & lieu de naissance - âge :
Profession :
Profession de votre conjoint : 
Situation de famille :
Enfants, nombre, âge :
Loisirs ou Passions :
Nom de votre Coach Personnel : 
Votre Upline World Team :
MEMBRES UPLINE DE VOTRE EQUIPE TABULATEUR
GET : Florent Lopez  Canada 
MILLIONAIRE : Lydia Bosnino USA  
PRESIDENT : Myriam Sworai   USA          

 CHAIRMAN  : Alan LORENZ   Belgique 
DEMARRAGE ACTIVITE - NIVEAU 2 ou NIVEAU 3

Atteindre des Revenus Complémentaires :
1- Avec les Bilans + Références = la Vente au Détail
2- Avec la mise en place de votre Réseau de Distributeurs
Vos résultats produits vous permettront de donner votre Témoignage
	Date du début de votre Programme Nutritionnel : 

	Vous avez préparé votre 1er Repas-Cocktail "TOUT DANS UN VERRE" 
avec la Boisson Nutritionnelle Vanille F1, 
Quelle a été votre recette : Lait, jus de fruit, fromage blanc, yaourt ou autre ?


	Le goût vous a-t-il plu ? = 

	Avant de prendre HERBALIFE, de quoi était composé votre Petit Déjeuner ? =


	Désormais, votre shake vous plait-il mieux ? =

	Le Petit Déjeuner de vos enfants ? =

	Le Petit Déjeuner de votre conjoint ? =


Souhaitez-vous faire découvrir à votre famille ce Repas- Cocktail qui, pris le matin, constituerait : 
La meilleure source pour un Petit Déjeuner équilibré ?
OUI  -  NON  - NE SAIT PAS - A VOIR
Votre réponse= 
VOS DONNEES PERSONNELLES EN QUELQUES CHIFFRES
	Votre Taille =
	Votre IMC =

	Votre Poids aujourd’hui =
	Votre Facteur de Protéines =

	Votre Poids adolescente ou à 20 ans =
	Métabolisme au repos

Nombre de Kcalories =

	Taille de Vêtement (Pantalon)
	Nbre cuillères de Formule 3 =


1) VOS OBJECTIFS

Combien voulez-vous Gagner en + ?

 100 €   200 €    300 €   -500 €   -750 €   -1.000 €   + de 1500 €   +3.000 €
- Le 1er mois :
- Le 3e mois :

- Dans 6 mois :
- Dans 1 an :
- Dans 3 ans :
A quoi aimeriez-vous consacrer vos nouveaux gains en priorité ?

· Payer de meilleures études à mes enfants ? =
· Partir plus souvent en vacances, voyager? =
· Déménager pour un plus grand espace de vie ? =
· Changer de voiture, de mobilier =
· Changer de style de vie en améliorant le quotidien ? =
· Autres projets ? =
Avez-vous des rêves ?

Si oui lesquels ?

Conseils : Fabriquez une Boite à Rêves, et glissez-y toutes vos envies, des idées cadeaux, des objectifs que votre nouvelle activité Herbalife va vous permettre de réaliser, qu’ils soient à court terme, à moyen terme ou à long terme.

Qu’attendez-vous de cette activité ?

-
Etes-vous décidé(e) vous à vous engager pour votre activité ?

-
2) VOS SORTIES FINANCIERES
Connaissez-vous et précisez

	Le total de vos crédits mensuels
	

	Votre loyer ou mensualité de crédit
	


Calculez votre taux horaire

	Divisez par 12 votre revenu annuel net
	

	Nbre d’heures d’absence de la maison pour votre travail 
	

	Coût de votre déjeuner du midi si pris à l’extérieur
	

	Coût des cafés, grignotage, en-cas divers de la journée
	

	Coût consacré au transport mensuel
	

	OPTIONS

Frais d’usure du véhicule, assurance
	

	Coût éventuel frais de garde pour les enfants
	

	Tous autres frais supplémentaires liés à votre travail
	


Méthode de calcul

Salaire net mensuel – Tous les coûts  =Taux €/heure =       €
        Nombre d’heures totales
Vous connaissez maintenant votre coût horaire réel et actuel.
3) MISE EN PLACE DE VOTRE AFFAIRE A DOMICILE 
Pour mettre en place votre propre affaire à domicile, construire votre base de 20 à 30 clients et votre équipe de distributeurs
Êtes-vous décidé(e) à :

(Vous Former sérieusement dès le départ = Oui/Non =
Rappel = Divers modules de formation qui ont lieu, par téléphone le soir, du Lundi au Jeudi, entre 20h30 et 22h30.

Votre disponibilité à consacrer dans la formation et votre Activité Herbalife ? 
(Heures par jour        : 1h - 2h - 3h - 4h - 5h - +de 5h = 
(Soirs par semaine     : 1 - 2 - 3 - 4 – 5 = 
(Week-end par mois : 1 - 2 - 3 - 4 = 
Êtes-vous prêt(e) à vous déplacer à :
(Une Formation régionale 1 fois par mois ? = Oui/Non =
(Et dès le 1er mois : Oui/Non =
(Êtes-vous prêt à tenir vos statistiques journalières = Oui/Non =
Êtes-vous prêt(e) à vous engager à :
(Mettre en place un plan d’action avec votre sponsor :

(Respecter votre phase d’apprentissage de 3 mois :

(Votre action au quotidien pendant 90 jours - 180 jours -1 an - 2 ans - 3 ans :

(Votre plan de vente = 1-5-20 ou 2-10-40 =

(1-5-20 = réaliser 1 bilan par jour/5 bilans par semaine /20 bilans par mois)

(2-10-40) = réaliser 2 bilans par jour/10 bilans par semaine /40 bilans par mois)

VOTRE BUDGET

L’optimisation de votre activité va aussi dépendre de la disponibilité et des possibilités financières.

J’ai du temps et pas d’argent / Je n’ai pas trop de temps et j’ai un peu d’argent

(Inventaire Produits pour démarrer avec une meilleure marge
Comment voulez-vous démarrer ? (Rappel 1PV = 1,16 €)
- Commande 4.000 PV (41 % + qualification Superviseur)

- Commande 2.500 PV (41 % + ½ qualification Superviseur)

- Commande 1.000 PV (41 % remise – Success Builder) =

- Commande 400 PV (30 % remise) =

- Commande minimum 133 PV (25 % remise) = 
- Autofinancement (Commande client par client auprès d’Herbalife) =
(Budget Sites Internet 
- Pouvez-vous démarrer dès maintenant votre activité avec Internet ?

- Site produits sur ruedubienetre =
- Site recrutement sur affaireadomicile =

- Campagne de publicité Google = 

4) LES PRIVILEGES DU DISTRIBUTEUR 
- 25% de remise sur tous vos achats pour la revente et consommation personnelle,
- Vous pouvez commander vos produits par téléphone ou par mail,

- Livraison en 48h chrono à domicile dans toute la France & l’Europe
5) LES PRIVILEGES DU SUPERVISEUR 
-Quels sont les avantages de la position de Superviseur ?

- Quand souhaitez-vous commencer votre qualification de Superviseur ?

6) DIVERS
Êtes-vous prêt à essayer les autres Produits de la gamme Herbalife
· Nutrition Interne : Oui - Non =

· Nutrition Externe: Oui – Non =
Merci pour toutes vos réponses, qui demeurent confidentielles entre votre sponsor et vous-même, et qui n’ont de but que de vous aider à mettre en place votre plan d’action et atteindre vos objectifs étape par étape.
Renvoyez le plus rapidement possible ces buts et projet personnel + votre planning de temps consacré à Herbalife, par mail, à votre sponsor.
Bien cordialement.
Florent Lopez , Votre Coach Personnel.
